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הזמנת השתתפות בסמינר
Cyber Security and Data Management: US Market Opportunities and Challenges
לכבוד: אניטה בייקר anita.b@signalbd.com טל:  072 260 7006 פקס: 072 260 7206

שם החברה:


איש קשר:


[image: image2.jpg]כתובת אימייל:
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למשתתפים ניתנת אפשרות להגיש מועמדות למפגש ייעוץ אישי עם צוות המרצים. הפגישות האישיות ייתקימו אחרי האירוע ולמחרת ב- 23 למרץ.

· הנני מעוניין בפגישה (יש למלא את טופס פרופיל החברה המצ"ב)
אנו מצרפים תשלום כדמי השתתפות בסמינר ומפגשים (במידה ונבחר) 
(
הנני חבר במכון היצוא או בלישכת ישראל – אמריקה תשלום כולל של 290 ₪
· אינני חבר במכון היצוא או בלישכת ישראל – אמריקה תשלום כולל של 350 ₪ 
שיטת תשלום:

· באמצעות כרטיס אשראי: 

סוג הכרטיס:
_______________________________
מספר כרטיס: ________________________________
תוקף הכרטיס:______________

שם בעל הכרטיס: ___________________________ ת.ז: __________________________

· בצ'ק לפקודת קבוצת טרנדליינס בע"מ 

כתובת למשלוח חשבון קבלה

1. ידוע לנו כי התשלום בפועל של דמי השתתפות, מהווה תנאי מקדמי להשתתפות באירוע וכי התשלום מתבצע בהתאם למעמדה של החברה במכון היצוא או בלישכת ישראל- אמריקה בהתאם לתשלום דמי החבר לשנת 2010. 
2. המרצים יעיינו בפרופיל החברה ויחליטו באופן בלעדי האם לזמן את החברה למפגש הייעוץ.

3. ניתן לבטל השתתפות עד חמישה ימי עבודה לפני האירוע. לאחר מועד זה לא נהיה זכאים להחזר הכספים ששילמנו כדמי השתתפות.
4. במידה והאירוע יבוטל מכל סיבה שהיא, נהיה זכאים להחזר הכספים ששילמנו אך לא נדרוש כל פיצוי מעבר לכך.
תאריך
 חתימה וחותמת (חובה)

שם ותפקיד בחברה: 

אנא הקפידו על החתמת חותמת החברה !
Cyber Security and Data Management:
The US Market ( Opportunities and Challenges
Meeting Request Form

Return to Tina Ornstein at fax 072 260 7205 or email tina.o@signalbd.com
	Company


Name:
     

Web site:
     

Year established:
     

No. of employees:
     

Annual revenues:
    
	Contact details


Name:
     

Position:
     

Email:
     

Tel:
     

Mobile:
     

	Company Profile (max. 5 lines):

     

	Product Description (max. 3 lines each):

Product 1:.     
Product 2:.     
Product 3:      

	Key Competitive Advantage (max. 2 lines):

     

	Current Key Customers (max. 2 lines):

     

	Alliances with international companies:



	Key Words (max. 5):

                                 


Life-Cycle Stage & Business Strategy

	Stage


Seed
 FORMCHECKBOX 


Revenue
 FORMCHECKBOX 


Exporting
 FORMCHECKBOX 

	Development


In house
 FORMCHECKBOX 


Outsourced
 FORMCHECKBOX 


OEM
 FORMCHECKBOX 

	Sales


In house
 FORMCHECKBOX 


Corporate
 FORMCHECKBOX 


Distributor
 FORMCHECKBOX 

	Exporting to


North America
 FORMCHECKBOX 


EU
 FORMCHECKBOX 


Far East
 FORMCHECKBOX 


Latin America
 FORMCHECKBOX 


Australia
 FORMCHECKBOX 


Others:      


Meeting Objectives (max. 5 lines)
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